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Институт регионального развития при Уральской торгово-промышленной палате 
11 ноября 2015 г.

информационно-консультационный семинар

«Актуальные вопросы взаимосвязи  внешнеторговых и сопряженных контрактов или 

Как собственными руками  уничтожить свой выгодный контракт»

Для руководителей и специалистов  юридических, логистических и  транспортных служб,  отделов снабжения и сбыта и  других заинтересованных лиц

Автор и ведущий семинара: Андрей Моисеевич Голубчик 

· руководитель транспортной и внешнеторговой практики юридической фирмы Marsh&Wilts;

· профессор кафедры Технологии внешнеторговых сделок Всероссийской академии внешней торговли Министерства экономического развития РФ;

· доцент кафедры Нефтегазотрейдинга и Логистики РГУ нефти и газа им. И.М. Губкина

Встреча на семинаре не ставит целью обучить кого-либо, чему бы то ни было. Мы поговорим о стандартных ошибках, совершаемых участниками ВЭД при ведении контрактной работы. Увы, но они присутствуют почти всегда. Эти ошибки и природу их возникновения автор покажет на реальных примерах из собственной практики. 

Программа:

Введение. Внешнеторговый контракт без убытков и проблем или Как за 15 минут создать схему реализации внешнеторгового контракта.  Уникальная авторская методика. 

При подготовке и исполнении внешнеторговых контрактов мы очень часто пребываем в плену иллюзий. Мы – жертвы или авторы этих иллюзий? 

Блок 1. Контрактный. 

· Существуют ли универсальные внешнеторговые контракты?

· Валютный рынок неспокоен. Как не проиграть в цене?

· Инкотермс регулирует переход прав собственности на поставленный товар. Не регулирует? Или всё-таки регулирует? 
· Моя поставка на условиях CIF (CIP) по Инкотермс, всё под  контролем и всё застраховано;

· Гарантия. Сколько раз это слово должно фигурировать в контракте?

Блок 2. Транспортный.  

· В коносаменте на отправленный товар указаны 500 мест и вес 7500 кг. Это на самом деле так или? 

· Можно ли получить груз без коносамента? А если очень-очень надо?

· А зачем мне страховать? я выбрал крупного и надежного перевозчика, если что-то случится с товаром, то он возместит все убытки;

· Этот мерзкий перевозчик повредил мой товар, но ничего, у меня в областном арбитраже всё схвачено. Он ещё пожалеет, что связался со мной. 

Автор со всей ответственностью утверждает, что не менее 2/3 всех проблем возникающих при реализации внешнеторгового контракта мы создаём себе сами. 

Заключение. К нам на склад пришла машина. Что мы принимаем: груз от перевозчика  или товар от поставщика? 

Вы уверены в своей правоте? Совсем-совсем  уверены?

Место проведения: г. Екатеринбург, (ст. метро – «Геологическая»), ул. Народной воли, 19-А, (конференц-зал – 8-й этаж, Ур ТПП). 
Регистрация участников:  с 9.30.  Время проведения: 10.00 – 17.00 
Стоимость участия: 7800 руб. 00 коп. НДС не предусмотрен. 
Для членов УТПП - 7400 руб.00 коп. НДС не предусмотрен.
В стоимость семинара входит, пакет раздаточных  материалов,  кофе-паузы.
Для участия в семинаре просим заранее подать заявку
Подробная информация 

по телефону: (343)214-87-48 или e-mail: сdo@uralcci.com, brylin@uralcci.com 
Приложение
АНОНС 

семинаров по вопросам внешнеэкономической деятельности

1. Международные контракты купли-продажи товаров.
Продолжительность 8 академических часов.
2. Транспортное обеспечение внешнеэкономической деятельности предприятия (однодневный курс).
3. Транспортное обеспечение внешнеэкономической деятельности предприятия (2-х дневный курс).
4. Договор международной перевозки грузов и его документальное оформление
Продолжительность 8 академических часов.

5. Технология осуществления международных перевозок. Продолжительность 16 академических часов.
6. Внешнеэкономическая деятельность предприятия. Продолжительность 16 академических часов.
7. Перевозки грузов железнодорожным транспортом ver 3.0. (некоторые советы по выживанию в условиях реформирования ЖД отрасли). Продолжительность 8 академических часов.
Автор и ведущий семинаров: Андрей Моисеевич Голубчик 

Образование:

· Московский автодорожный институт, квалификация – инженер-механик;

· Высшая школа Корпоративного Управления АНХ при Правительстве РФ, Доктор делового администрирования/ Doctor of Business Administration
· Аспирантура Всероссийской Академии внешней торговли. 

· Диссертационный совет ВАВТ - защита диссертации на соискание степени кандидата экономических наук (международная экономика) 

Повышение квалификации:

· Курсы судоходной компании "Sea - Land service int'l" по программе: customer service & business relationship (Rotterdam, Holland)

· Повышение квалификации по программе «Международный экспедитор», диплом международного экспедитора FIATA
Практический опыт:

В транспортной отрасли с 1987 года, начинал трудовую деятельность на предприятиях системы Главмосавтотранс, с 1994 по 2004 Директор по логистике и развитию бизнеса Группы Компаний «Транс-Бизнес», с 2004  Генеральный директор экспедиторской фирмы ООО «ТИС Регион». В 2008-2009 гг. Генеральный директор судоходной компании ООО «Каспийская Контейнерная Линия» (входит в холдинг «Морской торговый порт Оля»).

Соавтор идеи и организатор строительства контейнерных терминалов на станциях Москва–товарная-Павелецкая (1993 год) и Челябинск-Грузовой (1999). (Бизнес-идея, контроль строительства, закупка оборудования, подбор и обучение персонала, запуск проекта) 

В настоящее время:


· Руководитель транспортной и внешнеторговой практики  юридической фирмы Marsh&Wilts;

· Профессор кафедры Технологии внешнеторговых сделок Всероссийской академии внешней торговли Министерства экономического развития РФ;

· Доцент кафедры Нефтегазотрейдинга и Логистики РГУ нефти и газа им. И.М. Губкина.
Специалист в области экспедирования и организации экспедиторского бизнеса, транспортного обеспечения внешнеэкономической деятельности, технологий международных документарных расчетов, международного и российского транспортного права. Автор и ведущий уникальных семинаров и тренингов по указанным темам. 

Автор более 100 научных и научно-практических публикаций в профессиональной отечественной и зарубежной литературе по экспедированию и организации перевозок  грузов, транспортному документообороту и применению транспортных документов при международных расчетах,  транспортному праву. Общий объем публикаций превысил 85 а.л.  В том числе:

· учебник «Транспортно-экспедиторский бизнес: создание, становление, управление», 2011 г., (в 2012 г. вышло 2-е издание, исправленное и дополненное)

· Учебные пособия: 

·   Договор транспортной экспедиции: порядок заключения и роль во внешнеэкономической деятельности предприятия. Пособие. – Томск, Томская ТПП – 2012

·   Практические аспекты составления и исполнения международных контрактов купли-продажи товаров. Пособие. – Томск, Томская ТПП – 2013

·   Роль договора перевозки в исполнении внешнеторгового контракта. Практические аспекты. – Саарбрюкен, LAP Lambert Academic Publishing - 2013 

 Соавтор изданий:

· Бизнес-энциклопедии: «Логистика и управление потоками» и «Управление перевозками» (Бонниер-Бизнес Пресс, СПб);

· Учебник «Технология внешнеторговых сделок», ГОУ ВПО ВАВТ, 2010, 2012 – 2-е издание, дополненное и переработанное.

Постоянный автор журналов «Российский внешнеэкономический вестник», «Логистика и Бизнес», «Вестник транспорта», «Международные банковские операции», «РЖД-Партнер». 


